Yritys:

Animaatiovideon tyopaja

Esittele tuotteesi, yrityksesi, businessmallisi tal palvelusi animaatiovideon avulla
Ja vakuuta aslakkaasi vain muutamassa minuutissa.

Tavoite

Mika on animaation tarkoitus, miksi tama tendaan?

Tyyli

Minkalainen tyyli ja toteutustapa esittelee tuotteen parhaiten?

Jakelu

Missa animaatiota tullaan kayttamaan?

Elokuvamainen, realistinen, tyylitelty, pelkistetty?

Onko syyta kayttaa oikeaa videokuvaa tal valokuvaa?

Kohderyhma Oikeita kuvakaappauksia mahdollisesta ohjelmistosta?
Esityksen kohderyhma(t)? Tuotteesi tal palvelusi
kayttajakuntg”? L P | .
e Spiikkl, musiikkl, animaation pituus?
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Hyodyt ja arvo

Mita hyotya tuotteesta on? Mita arvoa tuottees tuottaa asiakkaalles? Miksi asiakkaan
pitaisi hankkia tuote?
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Minkalaisia tunteita haluat esityksen herattavan?
Mita haluat etta katsojalle jaa mieleen?

Mika on tarkein yksittainen myyntiargumentti?
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